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Professionelle Nachfolgersuche sichert Vermdgenswerte m

a) Ernsthafte Analyse Familiengesellschaft
b) Bei Fremdinvestorennotwendigkeit:

Lieferanten (bin ich fur einzelne Lieferanten wichtig?)

(Portfolio) Wettbewerber ‘ - Wettbewerber (Marktanteile)

Kunden (bekommt einer meiner Kunden Probleme
ohne mich?)

ggf. Einbindung von Finanzinvestoren
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Prufung IN (individual network) m

Bormann - Demant & Partner

= Chance bei vielen Unternehmen im IN-Umfeld sehr hoch und Suche einfacher!*

Lieferanten (bin ich fir einzelne Lieferanten wichtig?)

(Portfolio) Wettbewerber‘ - Wettbewerber (Marktanteile)

Kunden (bekommt einer meiner Kunden Probleme
ohne mich?)

ggof. Einbindung von Finanzinvestoren
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Verkauf an fremde Dritte

Suche Uber - Datenbank Banken

- Datenbank Nexxt

- M&A — Berater

- Bieterverfahren (“Ausschreibung”)

Voraussetzung - Info Memorandum

- Marktprasenz

- Performance

- strategischer Nutzen

44

“second best”: Teilverkauf m

- an AN
- an finanzschwéachere Manager

unter Einbindung - Beteiligungsgesellschaften
- Business Angels
- Zuruckbehaltener Anteile

=) Ist das Unternehmen so fuhr — und control-bar?
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